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上海建桥学院课程教学进度计划表
一、基本信息
	课程代码
	2060059
	课程名称
	商务洽谈

	课程学分
	2
	总学时
	32

	授课教师
	李晓峰
	教师邮箱
	15118@gench.edu.cn

	上课班级
	英语国商B16-1,2,3，4
	上课教室
	二教303，二教205，外国语319

	答疑时间
	时间 : 周二14：30-16：30   地点:  9310   电话：18818232575

	主要教材
	《国际商务谈判》，罗伊·J·列维奇等，中国人民大学出版社，2014

	参考资料
	《国际商务谈判：理论·实务·案例分析》，吴仁波等，浙江大学出版社，2017 

《国际商务谈判：理论，案例分析与实践》 白远，中国人民大学出版社，2002  


二、课程教学进度
	周次
	教学内容
	教学方式
	作业

	1
	Chapter 1 The Nature of Business Negotiations

	讲课
	课外

	2
	Chapter 2 Strategies and Tactics of Distributive Bargaining

	讲课
	课外

	3
	Chapter 3 Strategies and Tactics of Integrative Negotiations
	讲课
	课外

	4
	Chapter 4 Negotiation： Strategy and Planning


	讲课
	课外

	5
	案例分析，小组讨论


	讲课，小组讨论
	课外

	6
	Chapter 5 Perception,Cognition, and Emotion
	讲课
	课外

	7
	Chapter 6 Communication
	讲课
	课外

	8
	Chapter 7 Finding and Using Negotiation Power


	讲课
	课外


	9
	案例分析，小组讨论


	讲课，小组讨论
	课外

	10
	Chapter 8 Influence


	讲课
	课外

	11
	Chapter 9 Ethics in Negotiation


	讲课
	课外

	12
	Chapter10 International Cross Cultural Negotiation


	讲课
	课外

	13
	案例分析，小组讨论


	讲课，小组讨论
	课外

	14
	Chapter 11 Managing Negotiation Impasses 

	讲课
	课外

	15
	Chapter 12 Managing Difficult Negotiation
	讲课
	课外

	16
	Chapter 13 Third-Party Approaches to Managing Difficult Negotiations
	讲课
	课外

	17
	考试周
	期末考试
	


三、评价方式以及在总评成绩中的比例

	总评构成（1+X）
	评价方式
	占比

	期末考试
	考试（开卷）
	40%

	阶段论文1
	小论文,小组展示
	20%

	阶段论文2
	小论文，小组展示
	20%

	阶段论文3
	小论文，小组展示
	20%


任课教师： 李晓峰    系主任审核：             日期：
2
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注：课程教学进度计划表电子版公布在本学院课程网站上，并发送到教务处存档。

